e Accueillir et informer le client
e Présenter les caractéristiques techniques et commerciales du produit

¢ Participer a la réception, a la préparation et a la mise en valeur de produits

e Conclure une vente

e Formation professionnelle : actions de vente
e Formation en entreprise : tout point de vente/commerce
e Formation générale : Frangais, Maths, Anglais, Histoire-Géo, EPS

e Suivi individualisé : entretiens individuel, visite en entreprise

¢ BAC PRO métiers du commerce et la vente

e Autres BAC PRO du domaine du commerce et la vente

e Vendeur/vendeuse

e Employé(e) de vente en libre-service
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