
BAC PRO 
Technicien Conseil Vente  

CONTENUS  

VERS QUELS MÉTIERS ? 

UN TREMPLIN POUR... 

OBJECTIFS  
• Maitriser les techniques de vente 

• Mettre en valeur les produits en respectant les règles de marchandisage 

• Gérer un rayon et son approvisionnement  

• S’adapter à des enjeux professionnels particuliers  

• Formation pratique : actions de vente + création d’une mini-entreprise 

• Formation technologique :  de l'origine du produit à sa commercialisation, 
mercatique, l'entreprise dans son environnement, gestion commerciale 
des espaces de vente  

• Formation générale : Français, Maths, Anglais, Histoire-Géo, EPS, Info  

• Suivi individualisé : entretiens individuel, visite en entreprise 

• BTS (MCO, NDR, TCA….) 

• Mention complémentaire  

• Titre de vendeur conseiller, adjoint….. 

MFR-CFA La Sablonnière BRISSAC LOIRE AUBANCE  02 41 91 23 25    mfr.brissac@mfr.asso.fr 

Plus d’infos ici  

Insertion dans la vie active :  

• Vendeur-Conseil 

• Employé libre service 

• Manager de rayon 

• Chef de secteur  

STATUT 
Scolaire ou apprentissage à 

partir de la 1ère 

ADMISSSION 
•  Pour une entrée en Seconde : 

sortir d’une 3ème générale ou de 
l’enseignement agricole  

• Pour une entrée en Première : 
Avoir validé son CAP EPC ou sor-
tir de seconde professionnelle, 
générale ou technologique  

• Entretien individuel avec le 
jeune et sa famille ainsi qu’un 
entretien de positionnement  

EXAMENS  
 Les épreuves sont évaluées  en 
Contrôle en Cours de Formation 
(CCF) ainsi qu’en examens final 
comprenant plusieurs épreuves 

DURÉE  
3 ans en ALTERNANCE 

50% Entreprise 50% MFR  

MÉTHODES  
MOBILISÉES 

• visites, intervenants 

• conduite de projets 

• conduite de travaux de 
groupes et individuels  

ORGANISATION 
2nd  : classe de détermination  

1ère et Term : Option Alimenta-
tion et Boisson  


